
1

印尼外资企业企业所得税框架

时间：2026年 3月 30日

来源：China Briefing网站

印尼的企业所得税框架直接决定了投资在税后是否仍具商业可

行性。表面上的标准税率 22%只能反映部分情况。实际税负取决于利

润结构、跨境支付方式以及投资是否符合可将税负降低至零的长期优

惠政策。

对于外国投资者来说，税务不仅是合规问题，更是资本配置变量。

根据入境时的结构安排，税务可以使项目收益变化在 10%至 25%之

间。

税收政策与投资战略的一致性

印尼的税收框架旨在引导资本流入优先行业，而不仅仅是征收税

收。制造业、下游加工、数字基础设施和战略性工业项目通过税收减

免、抵扣和优惠措施获得优待。

这在行业之间形成了结构性差异。例如，投资 5,000亿印尼盾（约

3,000万美元）的制造项目可能完全享受税收假期，而同规模的服务

型企业仍需缴纳 22%的企业所得税。

这一点立即影响投资决策。行业选择不仅是商业决策，还决定了

项目是否在完整、部分或完全免税的税制下运营。将商业模式与政策

优先级对齐的投资者可以在不改变基础业务的情况下显著提高税后

收益。
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企业税负取决于法律形式和在印尼的存在形式

印尼对本地注册实体和具有应税存在的外国公司均征税。外资公

司（PT PMA）作为居民纳税人进入系统，而通过常设机构运营的外

国公司仅对其在印尼的利润缴税。

虽然两种形式可能适用相同的 22%企业所得税率，但后续影响不

同。PT PMA向外国母公司分红可能面临 20%的预提税，通常通过税

收协定降至 10%。常设机构汇回利润时可能面临类似税率的分支利润

税。

因此，决策重点不是避税，而是管理税款何时以及如何征收。入

境结构不合理可能造成企业所得税和预提税的双重征税，使有效综合

税率超过 30%。

实际税负由财政调整决定，而非名义税率

印尼征收净利润税，但应税利润不等同于会计利润。企业需将财

务报表与税法规定进行调节，以确定可扣除费用和资产折旧方式。

例如，一家公司产生 1,000亿印尼盾（约 610万美元）的会计利润，

非可扣除费用可能使应税利润增加至 1,150亿印尼盾（约 700万美

元），税款从 220亿印尼盾（约 134万美元）上升至 253亿印尼盾（约

154万美元）。

折旧规则进一步影响税务时间安排。资本密集型项目可能需要数

年回收投资成本，增加早期阶段税务暴露。

亏损结转规则在一定程度上缓解这一影响。印尼通常允许将亏损

结转五年，符合条件的投资可延长。对于周期较长的项目，这决定了

早期亏损能否完全抵扣或被永久损失。

转让定价直接影响利润分配

跨国企业在印尼的集团内部交易（融资、服务、知识产权）必须

遵守印尼转让定价规则，遵循独立交易原则并要求同时期文件记录。
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若管理费用 20亿印尼盾（约 120万美元）部分在审计中被否认，

应税收入相应增加，提高企业税负，并可能触发罚款。文件不完善可

能使税务优化结构在审计中变为高风险结构。

税收优惠可将企业税降至零

印尼提供东南亚最具吸引力的税收优惠，但仅适用于符合条件的

投资。

 免税期：企业所得税可减免 100%，持续 5至 20年，随后再减免

50%两年。资格通常取决于投资规模和行业分类，大型工业项目

通常超过 5,000亿印尼盾（约 3,000万美元）。

 税收抵免：部分减免，可将应税收入减少投资价值的 30%，分几

年使用，配合加速折旧和延长亏损结转期。

 超额扣除：研发活动可享高达 300%的支出扣除，大幅降低创新型

项目应税收入。

通过这些优惠，实际税率可从 22%降至低于 10%，甚至在优惠

期内降至零。但必须在入境时正确安排结构，否则可能永久丧失资格。

全球最低税对大企业集团的影响

印尼自 2025年起实施 15%的全球最低税（Pillar Two）。达到收

入门槛的跨国集团需确保利润在各司法管辖区的有效税率不低于

15%。

这导致结构性变化：本地税减至零的税收假期可能触发其他司法

管辖区补税，从而部分抵消优惠。大型跨国集团需在印尼及全球层面

同时规划税务，局部最优结构可能无法实现集团层面的税务效率。
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预提税造成跨境支付的额外税负

印尼对向非居民支付的股息、利息、特许权使用费及部分服务费

征收 20%标准预提税。税收协定可将税率降低至 10%-15%，但需满

足资格和文件要求。

这形成企业所得税之外的第二层征税。例如分红 50亿印尼盾（约

300万美元），若无协定减免，则需缴纳预提税 10亿印尼盾（约 61

万美元），降低股东净收益。

融资安排、知识产权分配等支付结构将直接影响最终有效税率。

投资结构决定总税负

企业所得税、预提税及税收优惠的相互作用决定最终税负。

投资结构税负对比

结构情景 企业所得税 预提税 有效结果

无优惠标准 PT

PMA

22% 10–20% 超 30%

有税收假期 PT

PMA

0%（临时） 10–20% 初期低

常设机构 22% 约 20% 税负相似

激励研发投资 降低基数 10–20% 税率降低

此对比凸显核心决策：税收框架不只是单一税率，而是根据结构、行

业及支付流形成多种可能结果。

执行决定税务规划能否通过审计

结构设计良好不等于低有效税率，执行同样关键。印尼要求企业

为扣除、转让定价及协定索赔保存文件。
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合规义务自注册起即生效。包括月度税款、电子申报、年度企业

所得税申报。年度申报截止通常为会计年度结束后四个月（对日历年

纳税人为 4月 30日）。

文件不完善或报告不一致可能导致应税收入调整、协定利益被拒

或交易被重新认定，从而增加总体税负。

入境时确定税务结果
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印尼企业所得税框架清晰，但不产生单一可预测结果。实际税率

因行业匹配、法律结构、优惠获取及跨境支付设计而差异巨大。

将税务纳入投资规划的企业可在早期阶段将有效税率降至 10%

以下甚至延迟缴税；仅把税务当作合规职能的企业则可能面临 30%

以上的综合税负。差异源于入境时的结构安排，而非法规本身。
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